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Validar externamente el modelo circular de
negocio.
Reforzar el posicionamiento y la credibilidad
ante clientes y stakeholders.
Aportar coherencia y estructura a las prácticas.
Sentar una base sólida para la mejora
continua.
Convertir la sostenibilidad en un elemento
diferencial.

Pero más allá del sello, lo que ganó Baux fue una
ventaja reputacional difícil de copiar.

Grupo Baux ya operaba con un modelo circular
basado en el aluminio reciclado: la sostenibilidad no
era un objetivo, era parte del negocio. 

Pero un modelo que no se estructura ni se demuestra
pierde capacidad de diferenciarse. Hacer las cosas
bien no basta si no puedes demostrarlo.

L A  D E C I S I Ó N Q U É  H I C I M O S

Estructurar el modelo de sostenibilidad ya existente.
Preparar y obtener certificación IQNET RS10 (ISO 26000).
Integrar criterios sociales, ambientales y de gobernanza
en la operativa.
Dar continuidad con auditorías internas anuales y
seguimiento de mejora.

Porque el objetivo no era certificar, sino convertir lo que ya
se hacía bien en un activo que diferencia.

APORTE DE VALOR

De modelo circular
a sistema de
gestión sostenible
validado

A P R E N D I Z A J E  

No se trata solo de hacer las cosas bien,
sino de gestionarlas y poder
demostrarlas. Un modelo sostenible sin
estructura pierde capacidad de escalar y
de diferenciarse. Lo que no se demuestra,
no diferencia.

No "ser más sostenibles" —ya lo eran
—, sino dar estructura a un modelo
existente, validarlo con un estándar
reconocido y convertirlo en un sistema
de gestión real. 

Porque lo que ya se hace bien también
necesita gestionarse y demostrarse.


